
Sieger denken

anders





Was ist Erfolg und 
was unterscheidet 

die Gewinner?



IRONMAN WORLD CHAMPIONSHIP HAWAII



Leidenschaft für erfolg















"Durch die Auflösung eines 
negativen Glaubenssatzes im 
Verkauf konnte ich in nur zwei 
Wochen 600.000€ mehr Gewinn 
mit meiner Firma machen.  
Wenn Sie so wie Slatco wissen, wie 
es geht, dann wird es spielerisch 
leicht.“ 

Oliver Pfleghar, Geschäftsführer der 
WIP Solutions AG





https://www.slatco-sterzenbach.com/lr



                I S  L I K E  B E I N G  P R E G N A N T.  

E V E R Y O N E  S A Y S  C O N G R A T U L A T I O N S ,  B U T  
N O B O D Y  K N O W S  H O W  M A N Y  T I M E S  Y O U  
W E R E  F U C K E D .

SUCCESS



MENTALE

FAKTOREN
ERFOLGS5 



vision



Performance MAsterclass

Peak Performance Mentoring



FOKUS



fokus = plan



Uhrzeit MONTAG DIENSTAG MITTWOCH DONNERSTAG FREITAG

06:00 - 07:00 IRON MIND - ritualE IRON MIND - ritualE IRON MIND - ritualE IRON MIND - ritualE IRON MIND - ritualE

07:00 - 09:00 deep impact deep impact deep impact deep impact deep impact

09:00 - 10:00 Coaching Q&A Call content family content Team-Meeting

10:00 - 11:00 Team-Meeting content family content AAU

11:00 - 12:00 Team-Meeting content family content AAU

12:00 - 14:00 Training Training Training Training Training

14:00 - 15:00 Lunch & Powernap Lunch & Powernap Lunch & Powernap Lunch & Powernap Lunch & Powernap

14:30 - 16:00 Team-Meeting evtl. Coachings evtl. Coachings evtl. Coachings AAU

16:00 - 17:00 Coaching Q&A Call Fortbildung Fortbildung Fortbildung Reflexion & Ziele

17:00 - 18:00 Coaching Q&A Call

Meine perfekte Woche
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IST-ANALYSE
MINDSET

NEUE RITUALE SELBST-MANAGEMENT
ENTSPANNUNG

TRAINING ERNÄHRUNG

NEUE ROUTINEN

DER PERFEKTE TAG

IRONMIND-CHALLENGE
REFLEXION

PEAK PERFORMANCE



S H I T

STRATEGIEN



D RUCK & FEHLER SIND EIN PRIVILEG





NO

YES

THEN WHY WORRY?

NO

CAN I DO  ST?YES

DO I HAVE A PROBLEM?

P R O B L E M



2. ABWEHR

5. VERSUCH & IRRTUM

1.SHOCK & 
VERWIRRUNG

3. RATIONALES VERSTEHEN

K
O

M
P

E
T

E
N

Z

4. EMOTIONALES VERSTEHEN

6. KOMPETENZ 

7. INTEGRATIONVERÄNDERUNG



Training



Erfolg im Verkauf = 
Schlagzahl x Schlagkompetenz x mind.set 



GLAUBE



• G L A U B E N S S Ä T Z E  

• U N B E W U S S T E  
V O R A N N A H M E N  

• E M O T I O N A L E  
U N B E W U S S T E  
V E R K N Ü P F U N G E N

„Ich habe schwere Knochen!“



5 % bewusstsein

95 % 
unbewusstsein



Performance MAsterclass

Peak Performance Mentoring



Mein Geschenk an dich!


